Rede de fornecedores e os
parceiros que péem o
Modelo de Negbcios para
funcionar.

Todos os custos envolvidos na
operacdo de um Modelo de

Negoécios.

As acdes mais
importantes que a
empresa deve realizar
para fazer o Modelo de
Negocios Funcionar.

Descreve os recursos mais
importantes exigidos para
fazer um Modelo de
Negbcios funcionar.

O pacote de produtos e
servigcos que criam valor
para um segmento de
clientes especifico.

Os tipos de relagdo que
uma empresa estabelece
com segmentos
especificos.

Como uma empresa se
comunica e alcanga seus
segmentos de clientes
para entregar uma
proposta de valor.

Representa o dinheiro que uma
empresa gera a partir de cada
segmento de clientes.

Os diferentes grupos de
pessoas ou organizagdes
que uma empresa busca
alcancar e servir.




